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			Wolfgang Blome zählt zu den weltweit führenden Experten in der industriellen Automatisierung,  der intelligenten Energieverteilung sowie der Gebäudesystemtechnik. Er hat die Einführung der industriellen Kommunikationsstandards entscheidend geprägt und damit eine neue Epoche der industriellen Automation – der Industrie 4.0 – eingeleitet.


Seine ausgeprägte Marktorientierung, verbunden mit exzellenten Anwendungs-
kenntnissen und gelbter Kundennähe hat er genutzt, mit disruptiven Innovationen und vernetzten Geschäftsmodellen die Automatisierung von Maschienen und Anlagen neu zu definieren.


Nach über 20 Jahren Führungserfahrung als Geschäftsführer und Vorstand in bedeutenden Industrieunternehmen hat er im Jahr 2003 sein eigenes Unternehmen gegründet. Basierend auf nachgewiesenen Erfolgen in der Unternehmens- sowie der innovativen Produktentwicklung und im dazugehörigen Produktvertrieb unterstützt er seitdem geschäftsführende Gesellschafter, Vorstände und Geschäftsführer dabei, neue Markt segmente mit Produkten und Lösungen zu prägen.


Dabei liegt ein besonderer Fokus darauf, ein passendes Umfeld für die Weiterentwicklung der Fähigkeiten im Unternehmen zu schaffen. Dies schließt kritisches Mentoring ebenso ein wie konkrete, skalierbare Maßnahmenpläne.
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